TRYBA, leader sur le marché de la rénovation des fenétres, portes, volets et
pergolas, remporte pour la 7¢ année consécutive le trophée « Meilleure Enseigne de
Menuiseries » 2026, avec une note globale de 8,67/10 décernée par les

consommateurs frangais. Cette distinction récompense la solidité du modele
TRYBA, la confiance renouvelée des consommateurs et confirme la position de la
marque comme référence incontournable sur le marché de la rénovation de
menuiseries.

Parmi les trois enseignes finalistes désignées par les consommateurs, TRYBA se hisse a
la premiére place du podium en obtenant la meilleure note dans 4 des 8 critéres

d’évaluation, devant Art & Fenétres et Leroy Merlin.

Cette distinction prolonge une dynamique installée : TRYBA progresse chaque année
depuis 2020 (8,47 en 2024, 8,57 en 2025 et 8,67 en 2026) traduisant ainsi la constance
de la marque dans Uexcellence produit comme dans Uexpérience client.
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