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A l'occasion du salon Batimat, Somfy annonce ['évolution de son programme dédié aux industriels
partenaires. Baptisé désormais "Somfy Partner+", ce dispositif historique, créé il y a plus de 25 ans en
France, se réinvente pour accompagner les ambitions de croissance, d'innovation et de collaboration
de ses partenaires, tout en adoptant une dimension internationale.

Depuis plus de 25 ans, Somfy accompagne les fabricants qui integrent ses solutions de motorisation et
d'automatisation au travers d'un programme de partenariat structurant. Fort de son succes en France,
ce dispositif évolue aujourd'hui pour devenir Somfy Partner+, une identité commune déployée a
I'international.

Cette évolution répond a une double ambition : harmoniser I'approche de Somfy dans I'ensemble des
pays ol le programme est proposé et moderniser un partenariat historique en France afin de répondre
encore plus efficacement aux attentes des industriels.

Le programme Somfy Partner+ repose sur quatre piliers fondamentaux :

- Laformation, permettant aux partenaires de bénéficier d'un accés privilégié aux nouveautés
produits, aux évolutions technologiques et aux expertises Somfy.

- La collaboration, a travers des actions commerciales conjointes, des opérations d'incentive,
des séminaires et un accompagnement au quotidien.

- L'innovation, les partenaires industriels jouant un réle clé dans le lancement et I'adoption des
innovations développées par Somfy.

- Le rayonnement de la marque, grace a des supports marketing personnalisés et des outils de
communication dédiés.

Avec Somfy Partner+, le Groupe souhaite renforcer la proximité avec chacun de ses partenaires
industriels et construire des relations encore plus stratégiques sur le long terme.

L'une des principales évolutions du programme réside dans son niveau de personnalisation. Chaque
partenaire bénéficie désormais d'un plan d'actions dédié, co-construit avec les équipes Somfy. Cette
démarche permet d'aligner les priorités du partenaire avec la stratégie de Somfy et de définir des
ambitions communes créatrices de valeur pour les deux parties.

Somfy Partner+ repose sur une conviction forte : les meilleurs partenariats se construisent ensemble.
Grace a un dialogue continu avec ses partenaires, Somfy souhaite instaurer une véritable démarche
de co-construction pour I'adapter en permanence aux enjeux des industriels et créer davantage de
valeur a long terme.

Somfy Partner+ élargit également I'éventail des services proposés afin de créer davantage de valeur
pour les industriels partenaires.



Parmi les nouveautés, figure notamment un éventail plus large d'actions commerciales et
événementielles, parmi lesquelles une nouvelle offre de formation, dont des modules spécifiques RSE,
des webinaires sur les lancements produits ou un bilan carbone personnalisé sur demande.

« Depuis plus de 25 ans, nous construisons avec nos partenaires industriels des relations fondées sur la
confiance, I'innovation et la performance. Avec Somfy Partner+, nous franchissons une nouvelle étape
en renforcant la proximité, la personnalisation et la co-construction. Notre ambition est de proposer un
partenariat toujours plus créateur de valeur, capable d'accompagner durablement la croissance de nos
partenaires tout en accélérant ensemble I'innovation sur nos marchés. Somfy Partner+ est avant tout
un programme vivant, qui se construit avec et pour nos partenaires, afin de répondre a leurs besoins et
anticiper les défis de demain », déclare Francois Vericel, Chef de marché Canal Industriels.

Pionnier de la motorisation et de I'automatisation des portes et fenétres, Somfy innove durablement dans I’habitat
depuis plus de 50 ans.

Développées pour offrir confort, facilité d’utilisation, sécurité et durabilité, les solutions connectées Somfy invitent
chacun a faire le pas vers un cadre de vie meilleur, tout en contribuant au respect de I’environnement.




