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Avec cing nouvelles acquisitions
en cing mois, SATEP accélere son développement

LE RESEAU SATEP, SPECIALISE DANS LES SYSTEMES DE CHAUFFAGE ET DE CLIMATISATION A FINALISE L’ACQUISITION
DE CINQ ENTREPRISES AU COURS DU SECOND TRIMESTRE ET COMPREND DESORMAIS SEIZE ENTREPRISES,
REALISE PLUS DE 55 M€ DE CHIFFRE D’AFFAIRES ET EST PRESENT DANS 7 REGIONS DE L’HEXAGONE

ATEP confirme sa dynamique de croissance avec

I"acquisition de deux nouvelles sociétés TechniChauff
et Réalitherm. La premiere opére dans le Loir-et-Cher
(c’est la premiére implantation de SATEP dans la région
Centre Val de Loire) ; la seconde est basée en
Seine-et-Marne mais opeéere également en Essonne.
Les deux entreprises couvrent I'ensemble des métiers du
CVC : installation, entretien et dépannage de chaudieres,
pompes a chaleur, climatisations, ventilation et
chauffe-eaux thermodynamiques.

Ces acquisitions concluent un second trimestre 2026
particulierement actif pour SATEP, avec la finalisation de
cing acquisitions : les entreprises mosellanes Stroh et
Steiner, la société bretonne PYD Diquero Energies,
TechniChauff et Réalitherm.

Le réseau est désormais riche de 16 entreprises, 18
margques, 340 collaborateurs, 20 associés dirigeants dans
7 régions de I’hexagone, avec un chiffre d’affaires annuel
de plus de 55 M£.
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Une nouvelle identité de marque

Pour accompagner son développement et donner une
expression plus fideéle a sa raison d'étre, SATEP dévoile
une nouvelle identité de marque et une nouvelle
signature : « Ceux qui font. Ensemble. » Cette évolution
traduit une conviction fondatrice : dans un secteur ou
tout le monde parle de confiance, celle-ci ne nait ni des
plateformes, ni des procédures, ni des discours. Elle nait
du travail bien fait et des professionnels qui
I'accomplissent chaque jour sur le terrain. A travers
toute la France, SATEP rassemble ces entrepreneurs qui
congoivent, installent et entretiennent les solutions
énergétiques du batiment. En les réunissant au sein
d'une méme alliance, le réseau leur permet de rester
autonomes tout en devenant plus forts ensembles.

« Ceux qui font. Ensemble. » résume parfaitement ce
que nous sommes. Derriére chaque installation réussie, il
y a des femmes et des hommes qui engagent leur savoir-
faire, leur réputation et leur responsabilité. Notre réle est
de les réunir, de partager les meilleures pratiques et
d'élever collectivement les standards du métier pour faire
du travail bien fait la base de la confiance », expliquent
Louis-Clair Frangois Poncet et Lucien Roquette,
co-fondateurs de SATEP

« Ces nouvelles acquisitions confirment I'attractivité de notre approche du marché du CVC, qui consiste a créer

autour de SATEP un réseau d’entreprises spécialisées, bien implantées dans leurs territoires et aux compétences
reconnues. Non seulement, les dirigeants de ces entreprises restent en place, mais ils deviennent associés de
SATEP et forment ainsi une collectivité d’entrepreneurs qui peuvent échanger leurs expériences et leurs bonnes

pratiques. SATEP est aujourd’hui un acteur qui compte sur ce marché, et nous allons poursuivre encore notre

croissance dans de nouvelles régions. »

Louis-Clair FRANCOIS-PONCET et Lucien ROQUETTE, dirigeants de SATEP
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