Communiqué de presse

9 février 2023

KGLOUTOU

Le 1°" février 2023, les acteurs de la filiere du matériel de construction se réunissaient pour
les 4émes Rencontres du Matériel Durable, événement dédié a la transition énergétique
des matériels du BTP. A cette occasion, fabricants de matériels, loueurs, entreprises du
batiment et des travaux publics ainsi que les fédérations professionnelles ont étudié une
mise a jour des colts globaux a I’échelle du cycle de vie (TCO) des matériels thermiques et
électriques. L’exemple de la pelleteuse 2,5 Tonnes révéle un écart resserré entre les deux
motorisations, le cycle de vie d’une pelle électrique s’établissant désormais 5 a 10% plus
cher que son équivalent thermique. Un paramétre crucial n’évolue pas : le codt a I'achat
des matériels électriques demeure considérablement plus élevé.

Un alignement anticipé du cot global des matériels thermiques et électriques

La crise énergétique mondiale et le déréglement des cours de I'’énergie se sont logiquement
invités a l'ordre du jour des 4émes Rencontres du Matériel Durable. Pour I'occasion, I'étude
conduite depuis trois éditions par le cabinet Carbone 4 sur le TCO (Total Cost of Ownership —
colt global a I'échelle du cycle de vie) comparant notamment les matériels thermiques et
électriques a été mise a jour a la lumiére des progrés technologiques mais surtout, de
'augmentation des prix des énergies.

Alors que les attentes du marché portaient sur la décroissance du colt des matériels électriques
par effet d’échelle et des progrés technologiques, l'alignement des colts entre motorisation
électrique et thermique d’'une pelleteuse 2,5 Tonnes projetée en 2020 a moyen terme est accéléré
par 'augmentation du prix du GNR (+ 65% entre 2020 et 2023). Cet écart resserré, positionnant
désormais le matériel électrique entre 5 et 10% plus cher que son équivalent thermique, pourrait
méme s’inverser en tenant compte de la suppression des dégrévements fiscaux du GNR prévue
au 1°" janvier 2024.

L'investissement de départ toujours plus important pour les matériels électriques

L'exploration de toutes les hypothéses évoquées (prix du GNR, évolution de la fiscalité du GNR,
progrés technologique des batteries, colt de I'électricité) ne rapproche le TCO des deux matériels
que par l'augmentation des colts a l'usage. Linvestissement de départ (fabrication, batterie,
remplacement de la batterie) reste bien plus conséquent (+40% pour une pelleteuse 2,5 T) pour
un matériel électrique lorsque son colt d’exploitation se révéle deux a trois fois moins cher que
son équivalent thermique a I'échelle de la vie du matériel.



Les 4émes Rencontres du Matériel Durable, riches des témoignages et retours d’expériences
d’une large palette d’acteurs du secteur parmi lesquels Bénédicte Barbry, Directrice des Affaires
Publiques et du Développement Durable de Mobivia - ont pu mettre en évidence I'impact du
contexte socio-économique sur la transition en cours et le bénéfice du travail a I'échelle d’'un
écosystéme.

Olivier Colleau, Président Exécutif du groupe Kiloutou : “Cette édition a rendu évident que
le maintien de notre cap de transition énergétique était crucial face aux crises que nous
traversons. Pour autant, nous évoluons dans un environnement qui se complexifie dans la
double injonction d’accélération et de sobriété. La synchronisation et l'intensification de nos
efforts s’impose au long cours. J’ai la conviction que notre communauté est préte a évoluer et a
se structurer en un collectif actif capable d’expérimenter davantage les solutions qui se
dégagent des études que nous avons menées jusqu’ici.”

Les Acteurs du Matériel Durable se sont donnés rendez-vous en octobre 2023 pour une 5éme
édition des Rencontres. En vue de ce prochain rendez-vous, ils travaillent a la structuration de
leur communauté pour trouver un rythme de travail quotidien et assurer la permanence des
échanges et expérimentations au sein du collectif.
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