
COMMUNIQUÉ DE PRESSE – Levee de fonds 

  

Lyon, mardi 16 juin 2026 

  

mylight150, French Tech 120 pour la 3e année consécutive, ouvre sa levée de fonds 
participative à 9 % sur Lita" 

Sélectionné pour la 3e année consécutive dans le programme French Tech 120, qui 
réunit les 120 startups françaises les plus performantes, mylight150 annonce 
simultanément l'ouverture de sa campagne de financement participatif sur Lita. Alors 
que le secteur solaire résidentiel absorbe la suppression des aides, l'entreprise affiche 
+89 % de croissance et propose aux épargnants d'investir dès 300 € à 9 %* par an. 

  

mylight150, pionnier français de l'autoconsommation solaire et fournisseur d'énergie 
intelligent, annonce l'ouverture de sa campagne de financement participatif sur la 
plateforme Lita. L'entreprise vise un objectif minimum de 1 million d'euros et un objectif 
cible de 2 millions d'euros en obligations, pour un plafond fixé à 5 millions d'euros. Dès 
maintenant, chacun peut investir à partir de 300 € sur Lita. 

  

Cette levée intervient au moment où mylight150 renouvelle pour la 3e année 
consécutive son appartenance au programme French Tech 120, la sélection annuelle de 
l'État des 120 startups françaises jugées les plus performantes et prometteuses sur 
critères objectifs : croissance, innovation, création d'emplois, impact. 

Un modèle qui prospère là où le marché se fracture 

La suppression des tarifs de rachat EDF (arrêté S21, avril 2026) a reconfiguré 
brutalement le marché solaire résidentiel français. Les acteurs dont le modèle reposait 
sur la revente du surplus à l'État se retrouvent sans argument commercial. mylight150 a 
construit l'exact opposé depuis sa création en 2014 : un système qui maximise 
l'autoconsommation, pilote automatiquement les équipements énergivores du foyer 
(chauffe-eau, pompe à chaleur, borne de recharge véhicule électrique) et rémunère le 
client pour sa flexibilité via une cagnotte (transféré directement sur le compte en 
banque). 

Résultat : l'entreprise enregistre +89 % de croissance sur la période où ses concurrents 
subissent de plein fouet la fin des aides. Son carnet de commandes est en hausse. Son 
modèle ne dépend d'aucune subvention publique. 

Pourquoi une levée participative 

 

https://u44196987.ct.sendgrid.net/ls/click?upn=u001.oAvz0GakhwwEd9tE4-2BZc7AFe4q7pWhAUuqPfi2DT7Rtevcld3Dm7AkWVsKZKHvbvahlu_WEs3b-2B6pblJ0fjjQTvUkx7LgAzWatlik1aVchhMH6O1KdveJ50vLHYXE9eAyD4nCXT9ZEd6pV0YOcg1Ulz9DX0TE9lyNssWVUe-2F2f79nO5x5PmYOG47b-2FTozeop8ywEYbKvRU50dX2o0Kuz1WEIUi-2BpEgD7QnYMqubEqRHYXktk9hiu4GegdGHBB2lB42ErVqXJkxk-2By8MQacQVHpXnVQm5yCHufhbtNyX5uOKjrAzP4qwTjj1S1Z3K7vaycBYgoYs7mrWDDfNSBhly2NVABvdpHJLZQta894MvUyqCkTKPVf-2FzcgrC9-2FOmQc87cKudqYxTa-2BnhDxjlGSZ-2BHiUO8Cg-3D-3D
https://u44196987.ct.sendgrid.net/ls/click?upn=u001.oAvz0GakhwwEd9tE4-2BZc7AFe4q7pWhAUuqPfi2DT7Rtevcld3Dm7AkWVsKZKHvbvo7-J_WEs3b-2B6pblJ0fjjQTvUkx7LgAzWatlik1aVchhMH6O1KdveJ50vLHYXE9eAyD4nCXT9ZEd6pV0YOcg1Ulz9DX0TE9lyNssWVUe-2F2f79nO5x5PmYOG47b-2FTozeop8ywEYbKvRU50dX2o0Kuz1WEIUi-2BpEgD7QnYMqubEqRHYXktk9hiu4GegdGHBB2lB42ErVqXJkxk-2By8MQacQVHpXnVQme4m2zDs4C7G6lt96O4ft6CgBDmNMUFCVPzPZc2K2Iqoa8FJg-2FC0SrPfsgLj09ZOx8HRC-2BLFXJoo3ZibjOcPJeEkVpHI-2Bq4Z96T-2B87n-2FZhj5EQUlzN8HSBHNBPrCDARQw-3D-3D


Mylight150 opère un double métier rare : fabricant de matériel d'intelligence énergétique 
ET fournisseur d'électricité. Ce second statut génère un besoin structurel de trésorerie : 
pour sécuriser l'énergie sur les marchés en avance de phase et couvrir les besoins d'un 
parc clients en forte croissance, l'entreprise doit mobiliser des volumes croissants de 
liquidités. 

Après un tour d'amorçage en 2016, un financement en 2020, puis une levée 
institutionnelle de 100 millions d'euros en 2023, mylight150 fait le choix du financement 
communautaire pour cette nouvelle étape. La logique est directe : ses clients sont des 
foyers engagés dans la transition énergétique. Leur proposer d'investir dans la 
croissance de l'entreprise, c'est prolonger la relation économique déjà établie. 

Lita, la plateforme pionnière de l’investissement à impact 

Mylight150 a sélectionné Lita après une revue comparative des plateformes de 
financement participatif à impact. Lita soumet chaque dossier à six semaines 
d'instruction financière et extra-financière avant toute mise en ligne. Son audience est 
composée de plus de 60 000 investisseurs actifs, qui orientent délibérément leur 
épargne vers des entreprises à impact environnemental, profil directement aligné avec 
celui des 30 000 clients mylight150. 

“Nous avons choisi de financer mylight150 sur Lita car leur modèle répond à un enjeu 
clé de la transition énergétique : permettre aux particuliers de mieux produire, piloter et 
consommer leur propre énergie. Leur capacité à combiner innovation technologique, 
simplicité d’usage et économie en fait un acteur particulièrement pertinent pour notre 
communauté d’investisseurs engagés.” explique Julien Benayoun, co-fondateur et 
directeur général de Lita 

Conditions de souscription 

- Instrument : obligations simples 

- Rendement : 9 %* par an 

- Durée : 3 ans, remboursement du capital à l'échéance 

- Ticket minimum : 300 euros 

- Objectif minimum : 1 million d'euros / Objectif cible : 2 millions d'euros / Plafond : 5 
millions d'euros 

- Campagne ouverte à partir de début juin 2026 sur lita.co 

  

*Investir dans des entreprises non cotées comporte un risque important de perte 
partielle ou totale des montants investis ainsi qu'un risque d'illiquidité́ 

https://u44196987.ct.sendgrid.net/ls/click?upn=u001.oAvz0GakhwwEd9tE4-2BZc7GhqhuRQIldoITc2tD7EHu4-3DiNpi_WEs3b-2B6pblJ0fjjQTvUkx7LgAzWatlik1aVchhMH6O1KdveJ50vLHYXE9eAyD4nCXT9ZEd6pV0YOcg1Ulz9DX0TE9lyNssWVUe-2F2f79nO5x5PmYOG47b-2FTozeop8ywEYbKvRU50dX2o0Kuz1WEIUi-2BpEgD7QnYMqubEqRHYXktk9hiu4GegdGHBB2lB42ErVqXJkxk-2By8MQacQVHpXnVQjMthkbsOr744BYK6sFtu6YN6KL-2BhidlwT1GLF8-2BmaH8owsOmurawaxTJ84pMo4JvFJ6njc8PNVVLYu9D4iPEg4xUgWp7qVG62VVptmD8lClwueZSXJuh1ifXoVvqEWABg-3D-3D
http://lita.co/


  

"Nous avons construit mylight150 avec nos clients. La suppression des aides a accéléré 
ce que nous savions depuis le départ : le vrai marché de l'énergie solaire, ce n'est pas la 
revente à l'État, c'est la maîtrise de sa propre consommation. Nous leur proposons 
aujourd'hui d'investir dans cette croissance - avec un rendement solide, et la conviction 
que l'autoconsommation intelligente est le modèle de la prochaine décennie." Conclue 
Ondine Suavet, co-fondatrice et CEO de mylight150. 

  

À propos de Mylight150 

Fondée en 2014 à Lyon par Ondine et Virgile Suavet, mylight150, membre du programme 
French Tech 120 depuis 3 ans consécutifs est l'un des rares acteurs français à être à la 
fois fabricant de matériel d'intelligence énergétique et fournisseur d'électricité. Ses 
solutions (coffret Robin, batterie virtuelle MySmartBattery) permettent aux foyers 
producteurs d'atteindre jusqu'à 100 % d'autoconsommation. L'entreprise a levé 100 
millions d'euros en 2023 auprès d'Eiffel Investment Group, Azora Capital et Andera 
Partners pour accélérer son déploiement européen. 

  

À propos de Lita 

Lita est la plateforme pionnière de l’investissement durable et citoyen en Europe. Elle 
permet à toutes et tous de placer son épargne dans le financement de la transition. Les 
particuliers investissent en direct dans les entreprises développant des solutions 
innovantes pour répondre aux grands défis écologiques et sociaux de notre époque. En 
près de 10 ans d’existence, ce sont plus de 300 entreprises à impact ou en 
transformation qui ont pu être financées à un moment stratégique de leur 
développement. 

Agréée par l’Autorité des Marchés Financiers (AMF), l’entreprise est également 
labellisée ESUS (Entreprise Solidaire d’Utilité Sociale) et Finansol (FAIR). 

 


