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EncheresVO MAT : 10 M€ d’adjudications en 2025 et
accélération de la digitalisation pour fluidifier le
marché du matériel d’occasion pour les professionnels

EncheresVO MAT, filiale du groupe EnchéresVO spécialisée dans le matériel professionnel
d’occasion, cloture son exercice 2025 avec 10 millions d’euros d’adjudications. Acteur historique
depuis plus de 20 ans, I'entreprise toulousaine confirme sa position de référence en
accompagnant les secteurs du BTP, de l'agriculture et du transport dans leurs enjeux de
renouvellement de flottes et de maitrise des colits.

Des résultats qui reposent sur un modeéle hybride, alliant expertise de proximité et puissance
digitale.

Un marché du BTP porteur, une offre tous secteurs

Si le secteur des Travaux Publics (TP) affiche une dynamique
soutenue, EnchéresVO MAT se distingue par une approche
généraliste. La répartition des ventes en 2025 illustre cette
polyvalence : 40 % du chiffre d’affaires provient du matériel BTP et du
petit outillage, tandis que 60 % concerne les tracteurs routiers et les
véhicules utilitaires. L'entreprise intervient également avec la méme
expertise sur le matériel agricole mais aussi sur des niches variées :
matériel de levage, équipements de restauration, rayonnages pour la
grande distribution, ou méme bateaux de plaisance.

« Notre force réside dans notre polyvalence. Nous ne =
sommes pas contraints par une seule filiere, ce qui nous —
permet de capter des opportunités sur tous les
segments, du petit outillage accessible aux particuliers

jusqu’aux semi-remorques pour les transporteurs. »,
explique Thomas Prim, Directeur d’EncheresVO MAT.

Digitalisation des ventes pour un parcours simplifié et une

7

Pour répondre a l'exigence de rapidité des professionnels,
EncheresVO MAT a déployé un outil de cotation interne performant,
capable d’estimer un juste prix en 24h, 5j/7. Un avantage concurrentiel majeur pour garantir une vente
rapide et ainsi la rotation des stocks.

« Passer par nos encheres est souvent plus simple et plus rapide que de gérer une annonce privée. Avec un
prix de départ juste, nous observons un délai de vente moyen d’un mois seulement. C’est cette fluidité que
recherchent nos clients professionnels pour libérer de la trésorerie. », souligne Thomas Prim.
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Le cceur de I'activité d’EnchéresVO MAT repose sur une vente mensuelle physique, organisée a Bruguiéres
(prés de Toulouse), simultanément accessible en ligne et par téléphone. Cette approche multicanale permet
de toucher une cible nationale tout en conservant un ancrage local fort : 80 % des adjudications se réalisent
en salle, privilégiant le contact direct et I'inspection des lots, tandis que 20 % se concluent en live sur le web,
permettant a des acheteurs situés partout en France d’enchérir en temps réel.

Les matériels sont exposés la veille et le matin méme, offrant une transparence totale sur I'état des lots.

Au-dela de ces rendez-vous fixes, EncheresVO MAT active une offre de service différenciante pour les gros
volumes : I'organisation de ventes délocalisées sur site client.

« Lorsqu’une entreprise doit écouler un parc important, nos équipes sont en mesure de se déplacer. Notre
connaissance du marché nous permet de cibler les bons acheteurs et d’activer les bons canaux pour garantir
I"écoulement des lots, ot qu’ils soient. C’est un atout majeur pour nos clients. », précise Thomas Prim.

En 2026 EnchéresVO MAT projette de de renforcer ses parts de marché sur I'ensemble du territoire national,
avec un objectif double : continuer d’accompagner les professionnels avec des outils digitaux toujours plus
réactifs, tout en accueillant un nombre croissant de particuliers sur ses ventes, notamment sur le petit
matériel et I'outillage.

A propos d’EncheresVO MAT e Filiale du groupe indépendant EnchéresVO, EncheresVO MAT est un acteur
historique de la vente aux encheres de matériels d’occasion. Basée a Toulouse, I'entreprise accompagne les
professionnels (BTP, agricole, transport, industrie) dans I'estimation et la vente de leurs matériels. Avec 10 M€
d’adjudications en 2025, elle combine expertise de proximité et puissance d’un réseau national. —
mat.encheres-vo.com

A propos d’EnchéresVO e Issu de I'étude de Commissaire-Priseur Arnauné-Prim, le groupe EncheresVO
s’appuie sur plus de 40 ans d’expertise sur le marché de la vente physique et vente en ligne de véhicules
d’occasion. Présent sur I'ensemble du territoire national, EnchéresVO répertorie des offres dédiées aux
professionnels et particuliers. Avec plus de 30 000 véhicules multimarques vendus par an, le groupe met en
avant un parcours de vente clé en mains, aussi bien pour ses partenaires fournisseurs, que pour ses clients
acheteurs. — encheres-vo.com
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